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KANADA PAZARI HAKKINDA BiR DEGERLENDIRME

Giris

2001 yilindaki yavaslamaya ragmen, Kanada son 30 yildaki en istikrarli biiyiime ddnemlerinden
birisini gecirmektedir. Son donemde yakalanan bu dinamizm ve izlenen politikalar yeni istihdam
yaratilmasi, biitce dengesinin saglanmasi, vergi sonrasi firma karlarinin artmasi ve yiiksek ekonomik
biiylime gibi sonuc¢lar dogurmustur. Ekonomi, diisiik enflasyon, istikrarli mali yap1 ve cari iglemler
fazlasi ile dikkat ¢cekmektedir.

30,4 milyon gibi az sayilabilecek bir niifusa ragmen, Kanada ihracat¢ilar icin onemli imkanlar
sunmaktadir. 2001 yili itibariyle Kanada’nin kisi basina geliri 22 Bin ABD Dolar1 civarindadir.
Kanada’da kisisel harcamalar nihai i¢ talebin yaklasitk %55-60’1n1 olusturmaktadir. Toplam
harcamalarin yaklagik dortte biri ithalat igin kullanilmaktadir. Bu oran sadece Ingiltere ve Almanya’da
gerceklesmektedir.

Tiiketici harcama egilimlerine bakildiginda, bir hane halkinin yillik ortalama harcamasi yaklasik 34
bindolardir. Toplam harcamalar i¢inde en fazla paya sahip olan alanlar ulagim (%14) ve gidadir (%11).
Daha sonra sirastyla hobiler (%6), sigorta ddemeleri (%6), ev harcamalar1 (%5) ve giyim (%4) ile
mobilya ve diger ev esyalar1 (%3) gelmektedir.

Kanada’nin Dikkate Alinmasi Gereken is Merkezleri

Soguk iklim gibi nedenlerle, Kanada’da yerlesim bdlgeleri ABD smirindan itibaren 200 km’lik
genisligindeki bir bdlge ig¢inde yogunlamistir. Niifusun %601 Ontario ve Quebec eyaletlerinde
yasamaktadir. Dolayisiyla, pazara ilgi duyan firmalarin niifus ve is hayatinin yogunlastigi eyaletler
iizerinde durmasi yararli olacaktir.

Is hayatiin Montreal (Quebec), Toronto (Ontario) ve Vancouver’da (British Columbia) yogunlastigini
sOylemek yanlis olmayacaktir. Sektorler arasinda farklilik goriilmekle birlikte, Kanada pazarina ilgi
duyan bir girisimcinin 6ncelikle bu {i¢ merkez iizerinde durmasi yararli olacaktir. Ornegin, finans
merkezi Toronto iken, Tiirkiye’nin en onemli ihracatgisi durumunda olan tekstil sektorii agisindan
Montreal ve Toronto On plana ¢ikmaktadir. Vancouver 6zellikle Cin, Hong Kong gibi Uzak Dogu
iilkeleri ile ticarette son yillarda giderek 6nem kazanan bir is merkezidir.

Ancak, iilkenin genisligi ve eyaletlerin farkli yapilar1 nedeniyle, bolgesel is merkezleri de ortaya
¢ikmistir. Ornegin, Winnipeg son yillarda bir dis giyim iiretim merkezi olarak ortaya ¢ikmustir. Dogal
gaz, petrol gibi enerji sektorii ile ilgilenen girisimcilerimizin Alberta ve bu eyaletin is merkezi
durumundaki Calgary sehrini, tahil, bakliyat gibi iiriinlerle ilgilenen firmalarimizin ise 6zellikle
Saskatchewan eyaleti ve bu eyaletin is merkezi durumundaki Saskatoon’u dikkate almalar1 yararl
olacaktir.

Diger Ulkeler ile Farklar

Kanada, piyasa uygulamalar1 ve yasal diizenlemeler agisindan ABD ve/veya AB’nden farkli degildir.
Bu nedenle, ABD veya AB’ne ihracat yapan firmalarin, Kanada ile is yapmak konusunda mevzuat
acisindan sikinti1 ¢cekmeyecekleri diisiiniilmektedir.

Ticaret ve is hayati1 6zellikle en 6nemli ticaret ortagi durumunda olan ABD ile bir ¢ok benzerlikler
tasimaktadir. Kanada firmalarmin biiyilk kismi  ABD’ndeki fuarlara istirak etmekte, bu
organizasyonlarda alim kararlar1 verebilmekte ve yeni miisteriler ile karsilasmaktadir. ABD ile Kanada
arasindaki ticaret hacminin giinde 1,2 milyar dolar civarinda oldugu dikkate alindiginda, siirin her iki
yakasindaki firmalarin birbirlerini yakindan tanimalar1 ve birbirleriyle ¢alismak konusunda daha istekli
olmalarimi dogal karsilamak gerekmektedir.



ABD ile bu yakinlik Kanada’da is yapmak isteyen firmalar icin bekli de en &nemli engeli
olusturmaktadir. ABD ile is hacminin yiiksek olmasi, is aligkanliklarinin benzerligini, benzer tiiketici
tercihleri, ulagim kolaylig1 gibi etkenler, yabancilar agisindan ABD’yi en 6nemli rakip haline
getirirken, ABD ile is yapmaya aligmis Kanada firmalarin1 da yeni iilkelere ve firsatlara yonelmek
konusunda daha temkinli davranmaya itmektedir. Kanada resmi makamlar1 %85’i ABD ile
gerceklestirilen ticaret yapisimi iilke bazinda gesitlendirmek amaciyla, Kanada firmalarinin diger
iilkelerdeki imkanlar1 ve projeleri izlemesini tesvik etmektedir. Ancak, bu yaklagimin her zaman
firmalarca paylasildigini sdylemek miimkiin degildir. Bu nedenle, Kanada’da is yapmak isteyen
girisimcilerin bu tutumu goéglislemesi ve Tirkiye’deki ve Tiirkiye {izerinden ¢evre iilkelerdeki
imkanlar1 potansiyel ortaklarina tanitmasi gerekmektedir.

ABD ile yakinlik ve yogun is iliskisinin neden oldugu bir diger husus, ¢cogu kez Kanada’nin ABD ile
aynm kefede tutulmasidir. Kanada pazari, ABD pazarmin 10°da biri biiyiikliiglindedir. Bu nedenle,
ticaret ile ugrasan bir ¢ok firma daha kiiciik 6l¢ekli ¢aligmakta ve daha kiicliik miktarli siparisler
vermektedir. Gerek ithalat¢1 gerek perakendeci firmalarin sayisi fazla degildir. Dolayisiyla, Kanada ile
iligkilerde kisa vadede miktar olarak ABD 6l¢eginde is yapma beklentisine girmemek gerekmektedir.

Ayrica, Kanada’da is yapmak isteyen Tiirk firmalarinin, Kanada’li ortaklar ile ¢aligmay1 tercih etmeleri
daha uygun olacaktir. Cografik yakinlik gibi etkenlerle, ABD firmalar1 araciligiyla Kanada’ya
yonelmek miimkiin olmakla birlikte, ge¢gmis yillarda pazarda basarili olanlarin énemli kism1 dogrudan
Kanada firmalart ile ¢alisan firmalardir.

Pazar biiyiikligliniin yanisira, iilkenin sosyal yapisi da ¢alisma sekillerini etkileyebilmektedir.

Bilindigi lizere, Kanada 6ziinde bir go¢men iilkesidir. ABD’ndeki “melting pot” ile karsilagtirildiginda,
Kanada’ya go¢ etmis farkli etnik yapilar kendi i¢inde ¢ok kiiltiirlii yapiyr muhafaza etmekte ve hatta bu
durum korunarak tesvik edilmektedir. Buna bagl olarak, tiikketim aligkanliklarini koruyabilen ve farkli
iirtinleri talep eden ¢esitli tiiketici gruplari bulunmaktadir. Girisimciler bu talebe yonelik olarak farkli
iriinleri ithal ederek, tiiketiciye sunmaktadir. Bu nedenle, belirli iirinlerde uzmanlagmis firmalar, daha
kiigiik dlgekli pazarlar ortaya ¢ikmistir. Sonug olarak eksikligi duyulan ¢ok az sayida {iriin bulunmakta,
buna karsilik fiyat-kalite ve deger bazinda rekabet agirlik kazanmaktadir.

2011 yilinda Kanada niifusunun yaklasik %30’inin 55 yasin {izerinde olmasi beklenmektedir. Biiyiik
Olciide hayat diizenini kurmus, ev sahibi olan, belirli bir gelir seviyesine ulasmis, ¢coguklarinin egitimini
tamamlamis bu orta yag ve {iizerindeki kusagin oniimiizdeki donemde ciddi bir alim giiciine ulagmasi
ve onemli bir pazar potansiyeli olusturmasi beklenmektedir. Ornegin, iki kisinin ¢alistigi, dolayisiyla
gelirin daha yiiksek oldugu ailelerde hobiler iizerine yapilan harcamalarda da bir artis oldugu
gozlenmigtir. Sonu¢ olarak, bu gruba yonelik seyahat, hobiler gibi sektdrlerin énem kazanmasi
beklenmektedir.

Degisen niifus yapisi, artan bosanma orani, evliliklerin sayisindaki azalma gibi etkenler nedeniyle
yalniz yasayanlarin sayisinda artis kaydedilmistir. Kanada’da yalmiz yasayanlarin orani toplam
niifusun %20-25’ine ulagmistir. Niifus yapisinda meydana gelen bu degisim dayanikli tiiketim
mallarina ve ev esyalarina olan talebi de dnemli dlgiide arttirmistir. Bunun sonucunda otomobilden
mobilyaya, elektrikli ev aletlerinden elektronik cihazlara ve hazir gidalara kadar biiyiiyen bir pazar
ortaya ¢ikmistir.

Ayrica, niifus yapisi i¢inde yaglilarin sayis1 da artmaktadir. Bunun dogal sonucu saglik hizmetlerinin
Oneminin artmasi ve saglik harcamalarinin yiikselmesidir. 2000-2001 yilindaki ekonomik durgunluktan
en az etkilenenler ilag ve saglik hizmeti veren firmalardir. Saglik sektoriiniin dniimiizdeki donemde en
fazla biiyiiyecek sektdrlerden birisi olmasi beklenmektedir. Bu nedenle, sektor en fazla potansiyel vaad
eden sektorlerden birisidir. Diger taraftan, Kanada’nin gelismis teknolojik yapisi saglik sektoriinde de
gozlenmekte ve saglik teknolojileri lizerinde ¢alisan bir ¢ok firma bulunmaktadir. Bu nedenle, bu
sektor Tiirkiye’ye ithalat agisindan ciddi imkanlar sunmaktadir. Izotop, kan plazmasi, asilar, testler gibi
cesitli saglik Girlinleri Tiirkiye’ye ithal edilmektedir. Ticaret amaciyla bu sektorde degerlendirilebilecek
bir ¢ok teknoloji ve {irlin bulunmaktadir.

Ticaret politikalar1 agisindan  degerlendirildiginde ise Kanada’'nin diinyadaki liberal ticaret
mevzuatlarindan birisine sahip oldugunu sdylemek yanhs olmayacaktir. Ulke ekonomisinin biyiik
Olciide dig ticarete dayali olmasi (ihracat GSYIH’nin yaklagik iicte biri civarindadir.) nedeniyle,



Kanada biiyiik dl¢tide serbest ticaret ilkelerini savunmaktadir. Tekstil, hayvansal iiriinler gibi baz1 gida
sanayi sektorleri ve bazi hizmet sektorlerindeki kisitlamalar diginda ticaret rejiminde onemli engeller
bulunmamaktadir.

Sanayi iiriinlerinde giimriik vergileri diisiiktiir. En Cok Kayirilan Ulke (MFN) veya Genel Tercihler
Sistemi (GTS) gergevesinde ithalatin bir kismina glimriik vergisi uygulanmamaktadir. MFN’e tabii
tirinlerin yaklagik yarisinda giimriik vergisi sifirdir.Ulkenin soguk iklimi nedeniyle yetistirilemeyen bir
¢cok taze meyve ve sebze ithalat yoluyla karsilanmakta ve bu {irlinlerden giimriikk vergisi
alinmamaktadir. Bu nedenle, genel olarak agirlikli giimriik vergisi orani %0,87’dir. Ancak, bazi hassas
irlinlere uygulanan yiliksek sayilabilecek giimriik vergisi oranlari nedeniyle, MFN bazli giimriik
vergilerinin basit ortalamasi %7,2°dir. Hassas iriinler i¢in ise gilimrilk vergisi ortalama %13
civarndadir.

Hassas iiriinlerin basinda gelen seker, tekstil {iriinleri, giyim egyalari, ayakkabi ve gemiler gibi tiriinler
Tiirkiye’de dahil olmak {izere, gelismekte olan iilkelerin 6nemli ihra¢ kalemleri arasinda yer
almaktadir. Bu nedenle, ikili serbest ticaret anlagmalari ile karsilastirildiginda, az gelismis iilkelere
veya gelismekte olan iilkelere bu iiriinlerde ya taviz taninmamakta veya verilen GTS gibi tavizler daha
diisiik kalmaktadir.

Tiirkiye, Kanada’nmin gelisme yolundaki iilkelere tanman Genel Tercihler Tarifesi’nden
faydalanmaktadir. Bu husus ¢esitli {irlinlerde bazi iilkelere (6rnegin Avrupa iilkeleri) karsi avantaj
saglamaktadir. Buna karsilik, Meksika, ABD ve Kanada arasindaki NAFTA dolayisiyla, bir ¢ok tirlinde
bu ii¢ lilke arasinda giimriik vergisinin olmamasi yabanci firmalar agisindan 6nemli bir dezavantaj
teskil etmektedir.

Isbirligi Alanlan

Kanada ile ge¢mis yillarda yapilan isbirligi faaliyetleri incelendiginde, igbirligi projelerinin az sayida
olmakla birlikte, ilgi ¢ekici bazi ornekler oldugu goriilmektedir. Tiirkiye ve Kanada arasindaki
igbirliginin hedefi, her iki iilkedeki pazar potansiyelinden yararlanilmasi kadar, Kanada’nin teknolojik
birikimi ve mali giicli ile Tiirkiye’nin imkanlarinin biraraya getirilmesinden dogan enerjinin iigiincii
iilkelerde kullanilmas1 olmalidir. Bu modele uygun projelerin sayisinin artirilmasi iki iilke arasindaki
isbirliginin saglam temellere oturtulmasimi saglayacaktir. Halen bu hedefe ulagmis basar1 oykiileri de
bulunmaktadir.

Kanada’nin Tiirkiye’deki en oOnemli ve en eski yatirimlarinin basinda NETAS gelmektedir.
Telekominikasyon cihazi iireten Kanada firmast NORTEL’in sahip oldugu NETAS Tiirkiye nin ve
diinyanin 6nde gelen iletisim techizat1 iireticilerinden birisidir ve ti¢iincii iilkelere yaptigi ihracat ve
buralarda gergeklestirdigi projeler bulunmaktadir. NETAS, Kanada’nin teknolojik bilgi birikiminin
Tiirkiye’nin imkanlari ile birlestirildigi en 6nemli 6rneklerden birisidir.

Son yillarda gergeklesen bir baska proje ise, Kanada firmas1 OZ Optics’in Izmir’de kurdugu tesiste
iretilen fiber optik malzemelerin Kanada {izerinden ihra¢ edilmesidir. Bu yatirim da, NETAS gibi
stratejik igbirliginde 6rnek alinmasi ve hedef olarak belirlenmesi gereken bir isbirligi projesidir.

Ayrica, geemis yillarda Tiirk ve Kanada firmalar ile isbirligi halinde Tiirkiye’de gerceklestirilen
Oonemli insaat projeleri de bulunmaktadir. Bir Kanada firmasi Ankara metrosunun insasina istirak
etmistir. Kanada firmalarinca Tiirkiye’de gerceklestirilen en biiyiik projelerden birisi olan bu proje ile
baglayan isbirligi, farkli sehirlerdeki benzer bazi projelerde degisik boyutlarda devam etmektedir.
Ornegin bir baska Kanada firmasi Istanbul metrosu i¢in vagon teminini iistlenmis, ayni firma
Avrupa’da sahip oldugu bir bagska firma aracilifiyla yapilmasi planlanan Eskisehir metrosunun
ihalesini bir Tiirk firmasi ile birlikte kazanmustir.

Kanada firmalarinin ingaat sektoriinde ilgi gosterdikleri alan ise {ilkemizdeki artan enerji yatirimlaridir.
Gegtigimiz donemde ihaleye ¢ikilan hidroelektrik santrallarin ingas1 projeleri dikkat ¢cekmis ve Kanada
firmalarinin da ilgisini uyandirmistir. Heniiz fiilen hayata gegirilmemis olmakla birlikte, iilkemizdeki
ekonomik gelismeler de dikkate alinarak, bu alanda somut adimlar atilmas1 beklenmektedir.

Tirkiye’de Kanada firmalarinca turizm alaninda gerceklestirilen bir baska onemli proje, Kanada
firmas1 Four Seasons firmasinin, Istanbul’da da otel isletmeciligi yapmasidir. Bu igbirliginin artarak



devam etmesi beklenmektedir. Halen Avrupa’nin en iyi otelleri arasinda yeralan bu isletme turizm
alanindaki isbirliginin somut 6rneklerinden birisidir. Ayrica, turizm alanindaki bir bagka 6rnek ise bir
Kanada firmasinin Tiirkiye’de Tiirk firmalar: ile isbirligi halinde gergeklestirdigi yat limani insaati
projeleridir. Kanada firmalarimin bu alandaki ilgisi devam etmekte ve yeni projeler iizerinde
durulmaktadir. Ancak, bu ilginin daha fazla sayida somut projeye doniistiiriilmesi gerekmektedir.
Soguk gecen kis aylar1 dolayisiyla, Kanada’lilarin dnemli bir kismi1 bu dénemde seyahat etmektedir ve
uzaklik imkanlar sinirlamakla birlikte, Tiirkiye bir alternatif tatil merkezi olarak ortaya ¢ikmaktadir.
Kanada firmalari i¢in Tiirkiye’nin artan turizm potansiyeli yatirim imkanlar1 sunmaktadir.

Tiirk ve Kanada firmalar1 arasinda halen devam eden ve gelecekte daha fazla yararlanilabilecek bir
bagka isbirligi alan1 ise madenciliktir. Taskdmiirii Tiirkiye’nin Kanada’dan ithal ettigi mallarin baginda
yeralmaktadir. Zengin dogal kaynaklari nedeniyle, Kanada’nin madencilik, petrol ve dogal gaz gibi
alanlarda 6nemli bir birikimi vardir. Kanada altin, elmas, aliiminyum gibi madenlerin 6énde gelen
ureticilerindendir. Bu alanlardaki birikim halen iilkemizde bakir-¢inko ve altin madenciligi
isletmeciligi veya maden arama gibi sekillerde degerlendirilmektedir. Tiirkiye’nin mevcut kaynaklar
ve Ozellestirme siirecindeki madenler de dikkate alinarak oniimiizdeki dénemde bu alanda potansiyel
oldugu diistiniilmektedir.

Son yillarda ilgi ¢eken bir baska isbirligi ise Ozellikle bakliyat ticareti ile ilgilenen bazi Tiirk
firmalarmin, diinyanin 6nemli iireticilerinden birisi olan Kanada firmalar ile isbirligini gelistirmek
cabasi igine girmeleridir. 2000 yilinda Kanada’dan iilkemize mercimek ihracat1 60 milyon dolara kadar
yiikselmistir. Bunun bir kisminin da Tiirkiye iizerinden {igiincii iilkelere ihra¢ edildigi bildirilmektedir.
Bu sekilde ortaya g¢ikan potansiyeli degerlendirmek iizere, bir Tiirk firmasi Kanada’da da yatirim
amaciyla ¢alismalarina devam etmektedir. Oziinde bir ticaret islemi olmasina ragmen, bu isbirliginin
ilgi ¢ekici yani, liglincii iilkelere yonelik olmasidir. Ayrica, mercimek ile baslayan isbirligi fasulye,
musir gibi liriinlere de sigramistir.

Tiirkiye’nin Orta Dogu ve Orta Asya ile baglantilari, Tiirkiye iizerinden bu {ilkelere ihracat imkanlari
dogurmaktadir. Orta Asya, Orta Dogu gibi iilke pazarlarina yonelik olarak Tiirkiye’yi bir iis, Tiirk
firmalarim ii¢iincli pazarlarda muhtemel birer ortak olarak degerlendirmek miimkiindiir. Bu nedenle,
iigiincli pazarlarda isbirliginin siirekli arastirilmasi gerekmektedir. Bugiine kadar, 6zellikle Mersin’de
yerlesik bazi firmalarimizin bakliyat {irlinlerinde ii¢iincii tilkelere yonelik olarak ticaret imkanlarini
degerlendirmek ¢abasi i¢ginde olduklar1 gézlenmekte ve bu yonde girisimleri bulunmaktadir.

Tiirk firmalarinca bugiine kadar Kanada’da iistlenilmis olan bir proje bulunmamaktadir. Kanada’daki
Tiirk yatirimlar1 da ¢ok simirlidir. Bu konudaki en iyi 6rnek, Kanada’da Tiirk sermayesi ile kurulmusg
bir Tirk firmasi tarafindan, Kanada finansmani ile Afrika ve Latin Amerika’da ger¢eklestirilen dogal
gaz projeleridir.

Kanada’da isbirligi agisindan yararlanilabilecek bir kaynak, gdgmen olarak Kanada’ya yerlesmis ve is
hayatinda belirli noktalara gelmis Tiirk vatandaslaridir. Bunlarin baginda, makina sanayinde {iretim
yapan Alcos Machinery ve Intersac, ¢elik yay iiretimi yapan Dominion Springs, fiber optik malzeme
iretimi yapan Oz Optics, miihendislik isleri yapan ABCO Engineering, turizm alaninda faaliyet
gosteren Foreman Voyager gibi Tiirk vatandaglarinin sahip oldugu isletmelerin yanisira, ¢esitli Kanada
firmalarinda calisan veya is imkanlarini arastiran iyi yetismis 6nemli bir isgiicii ve girisimci potansiyeli
vardir. Ayrica, giderek artan sayida vatandasimizin da Tiirkiye ile is yapmak imkanlarim arastirdiklari
gozlenmektedir. Bu girisimcileri potansiyel birer ortak olarak akilda tutmak yararli olacaktir.

Ticaret

Ticaret agisindan Kanada’y1 iki ana eksen iizerinde degerlendirmek gerekmektedir. Bunlardan birincisi,
Kanada’nin zengin dogal kaynaklaridir. Kanada énemli bir hammadde ihracatgisi olarak taninmaktadir.
Dolayistyla, Tiirkiye’nin ihtiya¢ duydugu hammadde ve ara mallarin Kanada’dan temini miimkiindiir.
Kanada’dan ithalatimiz incelendiginde de, dnemli bir kisminin girdi olarak kullanilan bu tiir mallardan
olustugu goriilecektir. Bunlarin basinda tagkdmiirii, kagit hamuru, gazete kagidi, demir cevheri, ham
deri gibi irilinler gelmektedir. Dolayisiyla, Kanada O6nemli bir hammadde kaynagidir. Bu yapi
Tiirkiye’nin genel ithalat yapisi ile de paralellik tagimaktadir ve kisa ve orta vadede degismesi
beklenmemektedir.



Ikinci eksen ise Kanada’dan bilgi teknolojisine dayali uygulamalar ile gelismis imalat sanayi {iriinleri
teminidir. Kanada , ABD’nden sonra Kuzey Amerika’da bir bilgi islem merkezi haline gelmekte,
maliyet avantajlar1 nedeniyle, 6zellikle bilgisayar programlar: iizerinde c¢alisan kiiciik-orta 6lgekli bir
cok firmaya ev sahipligi yapmaktadir. Bu firmalar tarafindan degisik alanlar i¢in hazirlanmis gesitli
bilgisayar programlari ve uygulamalar1 vardir ve genellikle stirekli yeni pazar arayisi i¢indedirler.
Dolayisiyla, bu alanlardaki imkanlar1 degerlendirmek ve Tiirkiye’ye know-how/teknoloji ithalati
miimkiindiir.

Ithalatgilar agisindan iizerinden durulabilecek diger ihtimal ise gelismis imalat sanayi iiriinleridir.
Bunlar arasinda, hizla biiylimesi nedeniyle bio-teknoloji iiriinlerini, iletisim techizatim1 ve elektronik
devrelerini 6rnek gostermek miimkiindiir. Ornegin bioteknoloji agisindan halen asilar, yapay viicut
organlar1 gibi triinler Tiirkiye’ye ithal edilmektedir. Ayrica, diizenli olmamakla birlikte, izotop, kan
plazmasi gibi iiriinlerde ithal edilmektedir. Son yillarda, firmalarimizin bu alanda viicut diginda
uygulanan hamilelik, hepatit testleri gibi iiriinlerle de ilgilenmeye bagladiklar1 ve temsilcilik almak gibi
girisimlerde bulunduklar gozlenmektedir. Bu tiir teknolojilerin ithalat¢ilar agisindan onemli firsatlar
sundugu sdylenebilir.

Kanada’ya yapilan ihracatimiz incelendiginde ise, li¢ ana mal grubu iizerinde yogunlastig
goriilmektedir. Bunlarin basinda, tekstil ve giyim iiriinleri gelmektedir. Bu sektor Tiirkiye nin en fazla
ihracat yapan sektorii durumundadir. Cin, Kore gibi iilkelerin artan rekabeti, kotalarin kaldirilacak
olmasi gibi etkenler, 2005 yilindan itibaren Kanada pazarinin yeniden yapilanma gegirecegini
gostermektedir. Ge¢mis yillarda kotalarin kaldirildigr bazi iiriinlerde ithalatin arttigi, ancak fiyatlarin
distigii goriilmistiir. Kar marjlarinin  azaldigi ve rekabetin arttigi anlagilmaktadir. Kotalarin
kaldirilmasindan sonrada benzer bir gelisme yasanmasi beklenmektedir. Halihazirda, iilkemizden
yapilan pantolon, sort, tulum, i¢ camasir1, yastik yiizleri ve yatak carsaflarina kota uygulanmakta,
sadece pantolon kotasi tamamen kullanilmakta, diger {iriinlerde sikint1 yaganmamaktadir.

Tiirkiye’nin halihazirda en 6nemli ihracatgis1 olan tekstil ve hazir giyim sektoriiniin Kanada pazarinda
bu konumunu siirdiirecegi tahmin edilmektedir. Tekstil agisindan rekabet giiclimiiziin oldugu 6nemli
iriinler yiinlii kumasglar, sentetik dokuma kumaslar ve elyaflardir. Yiinlii kumaslar i¢in giimriik vergisi
2001 yili sonunda kaldirilmistir. Tekstil iirtinleri agisindan havlu-bornoz disinda kalan firiinlerde ev
tekstili ihracatt son yillarda diisiik kalmigtir. Ancak, bu friinler i¢in 6nemli bir pazar oldugu
unutulmamalidir.

Hazir giyim friinleri acisindan halen en fazla ihra¢ edilen iiriin pantolonlar ve i¢ c¢amasiridir.
Pantolonlara uygulanan kotalar 6nemli bir engel olusturmakla birlikte, diger hazir giyim iiriinlerinde bir
engel bulunmamaktadir. I¢ camasiri, takim elbiseler, kazak-siiveter vb., gomlek, tisort gibi {iriinler en
fazla ihrag¢ edilen {iriinlerdir ve bu {riinlerin en 6nemli kalemleri olusturmaya devam edecegi tahmin
edilmektedir.

En 6nemli ikinci ihracat grubu demir-geliktir. Demir-¢elik borular, profiller gibi tirtinler halen en fazla
ihra¢ edilen iriinlerdir. Dampinge karsi vergiler gibi dnlemlere ragmen, bu sektdr bir kag yildir
ihracattaki yiliksek payini korumaktadir. Sektdr Kanada’da 6nemli istihdam saglayan sektorlerden
birisidir ve bu nedenle, siyasi olarak agirligin1 korumaktadir. Bu ¢ergevede, Tiirk menseli olanlar dahil
olmak iizere, ¢esitli demir-celik iiriinlerinin ithalatinda korunma 6nlemlerine basvurulmaktadir. Ancak,
gelismis iilkelerin gittikce daha teknoloji agirlikli {irinlere gegmeleri nedeniyle, uzun vadede tekstil,
demir-celik gibi sektorlerden cekilecekleri ve ihtiyacin ithalat ile karsilanacagi tahmin edilmektedir.
Dolayisiyla, bu sektdriin korunma oOnlemlerine ragmen ihracat acisindan Onemini korumasi
beklenmektedir.

Uciincii énemli grup gida iiriinleridir. Bu konuda kuru kayisi, kuru incir, findik gibi iiriinler basta
gelmektedir. Kuru kayis1 da Tiirk firmalar1 pazarin %80’ini kontrol etmektedir ve bu sektoérde pazar
biiyiimeden ihracatin artmasi zor olacaktir. Hazir gidalar ve dondurulms gidalara yonelik talep
artmaktadir ve pazarin da bu yonde biiyiimesi beklenmektedir. Ayrica, organik gidalar konusunda da
artan bir talep vardir. Dolayisiyla, bu alanlarda ¢alisan firmalarimizin imkanlar1 degerlendirebilecegi
diisliniilmektedir.

Bir bagka mevcut ve gelecekte ciddi bir potansiyel oldugu diigiiniilen iiriin grubu ise ingaat
malzemeleridir. Bu kapsamda, halen klinker, seramik karo gibi iiriinlerin ihracati devam etmekle
birlikte, ihracatin artirilabilecegi diisiiniilmektedir. Faiz hadlerinden yakindan etkilenen konut insa



sektorii son bir ka¢ yildir en fazla biiyliyen sektorlerden birisidir ve bu nedenle de, bu sektérde ingaat
malzemeleri gibi iiriinlere olan talebin siirecegi tahmin edilmektedir.

Onemli potansiyel oldugu diisiiniilen diger alanlar ise &zellikle plastik ambalaj sanayi ile takim
tezgahlar1 ve makina sanayidir. Baz1 firmalarimizin son aylarda 6zellikle plastik ambalaj malzemesi
(plastik torba gibi) ihrag ettikleri ve bu alandaki imkanlar1 arastirmaya basladiklar1 gézlenmektedir.
Ayrica, Kanada’nin takim tezgahlar1 gibi bazi makinalar ithal ettigi dikkate alindiginda, bazi
firmalarimizin ¢ok fazla olmamakla birlikte, bu alanda girigimleri bulundugu goriilmektedir.

Bugiine kadar yeteri kadar yararlanilamayan bir bagka alan ise otomotiv sektoriidiir. Otomotiv sektorii
Kanada’'nin GSYIH’ya en fazla katkida bulunan sektdrlerinden birisidir. Sektér ABD pazar1 ile
tamamen igice ge¢mis durumdadir ve yillik iiretim hacmi 25-30 milyar dolarlara ulagsmaktadir. Ancak,
bu biiyiikliikteki bir sektoriin sagladigi imkanlardan bugiine kadar yeteri kadar yararlandigimizi
soylemek miimkiin degildir. Firmalarin daha yogun bir sekilde bu pazardaki imkanlar1 izlemeleri
gerekmektedir.

Stratejik isbirligi yapmak isteyen firmalarimiz i¢in, Kanada firmalari ile diyalog kurmalari bu siirecin
onemli bir pargasidir. Uriinler, mevzuata uyum, satis sonrasi hizmetler gibi konularda diyalogun
stirdiiriilmesi ve 6zellikle ortaya ¢ikabilecek sorunlarin Kanada makamlar1 ve firmalarla ile isbirligi
icinde ¢oziimlenmesi isbirliginin giiclenmesi icin énemli bir zemin hazirlamaktadir. Ozellikle, gida
maddelerinde karsilagilabilen bozulma, saglik kosullarina uygunluk gibi konularda Kanada
kamuoyunun hassasiyetinin dikkate alinarak, ¢oziim konusunda Kanada’li firmalar ile diyalog ve
isbirligi stratejik ortakligin bir pargasidir. Thracat1 bir aligveristen ziyade, bir hizmet siireci olarak ele
almak ve fiili ihracat isleminden, nihai tiiketiciye satig sonrasindaki hizmetlere kadar ki siiregte tiretici-
ihracatginin destegine ihtiyag oldugu unutulmamalidir.

Uzun siireli kurulacak igbirliginde diger énemli adim kuskusuz, ortak iiretim imkanlari iizerinde
durulmasidir. Bugiine kadar ki tecriibe, Tiirkiye’yi ziyaret etmis, iiretim tesislerini yerinde gdrmiis ve
ilkeyi tanimig Kanada firmalarimin isbirligine ve yeni imkanlar1 arastirmaya daha sicak yaklagtiklari
seklindedir.

Pazarda kalici olmay1 hedefleyen firmalarimiz i¢in en 6nemli hedef iiriinlerini Kanada’daki dagitim
agina sokabilmektir. Kanada pazarinda iki énemli kanal bulunmaktadir. Bunlardan birincisi biiyiik
siipermarketler veya magaza zincirleridir. Tkincisi ise bagimsiz toptanci, acenta gibi arac1 kurumlardir.
Baz1 aracilar uygun kosullarda siipermarketlere mal verebildikleri gibi, supermarketler ve magaza
zincirleri de dogrudan ithalat yapabilmektedir. Her iki kanalda yeralan dagiticilar ve perakendeciler iki
ii¢ yilda bir {iriin yelpazesini degistirmekte ve bu nedenle zaman zaman farkli alim kaynaklarina
yonelebilmektedir. Bu gercevede, 6zellikle Kuzey Amerika’da diizenlenen fuarlara istirak alicilar ile
temasa gegmek agisindan 6nem tagimaktadir.

Cin gibi uzak Dogu iilkelerinin 6zellikle diisiik-orta Slgekli fiyat araligindaki tiiketim mallarinda etkin
oldugu, buna karsilik daha yiiksek fiyat araligindaki ftriinlerde alicilarin farkli kaynaklara
yonelebildikleri gériilmektedir. Ornegin, hazir giyim sektoriinde Italyan, Fransiz, ABD firmalar1 6n
plana ¢ikmaktadir. Dolayisiyla, firmalarimizin hedef pazar kitlelerini segerken dikkali olmalari basariy1
etkileyebilecektir.

irtibata Gecilebilecek Kuruluslar

Kanada’ya ihracat konusunda temasa gecilebilecek merkezi tek bir kurulus bulunmamaktadir. Meslek
kuruluslarina iiyelik zorunlu olmadigindan ve farkli alanlarda kurulmus bir ¢ok dernek ve/veya kurulus
bulundugundan temasa gecilebilecek kuruluslar sektorler bazinda degisebilmektedir.

Kanada’ya ihracat ile ilgilenen firmalarin 6ncelikle Ticaret Miisavirligi (Tel: 1 613 789 20 90, Faks: 1
613 789 23 06, E-posta: ftotw@magma.ca) ile temasa ge¢mesinin yararh olacagi diigiiniilmektedir.
Miisavirlik tarafindan, ilgili sektor ve/veya iirlin dikkate alinarak ithalat¢1 firmalarin yanisira, mevzuat,
mevcut pazar raporlari iletildigi gibi, temasa gecilebilecek dernekler ve ilgili diger kuruluslarin
adresleri ve irtibat detaylar1 konusunda firmalarimiza yardimci olunmaktadir.

Kanada Tiirkiye arasinda ticari ve teknolojik alanda isbirligini arttirmak iizere kurulmus Kanada-

Tiirkiye Is Konseyi bulunmaktadir.
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Bununla birlikte, Kanada ekonomisi, ¢esitli sektorlerin faaliyetleri, Ozellikle ara mal satan
firmalarimizin potansiyel miisterileri olabilecek imalatg1 firmalarin adres ve irtibat detaylari, sektorel
dernekler gibi alanlardaki bilgilere ulagilmasi igin yararlanilabilecek bir kaynak pvww.strategis.gc.ca|
adresinden ulasilabilecek Kanada Sanayi Bakanligi’nin internet sayfasidir. Bu site genel olarak Kanada
ekonomisi, firmalart vb. hususlardaki kapsamli bilgiler i¢in bir ¢ati niteligindedir ve buradan
baslayarak bilgiye ulasmak miimkiindiir.

Kanada’ya ihracat yapmak isteyen firmalara yardimci olmak iizere kurulmus bulunan Kanada Ticaret
Gelistirme Merkezi (Trade Facilitation Office)’in internet sayfasinda da yabanci ihracatgilarin
yararlanabilecegi pazar raporlar1 bulunmaktadir. Ayrica, bu Kurulus tarafindan ihracat yapmak isteyen
firmalara iligkin bir bilgi bankasi tutulmakta ve bu bilgiler zaman zaman ithalat¢ilara duyurulmaktadir.
Bu Kurulus ile ilgili detaylara fyww.tfoc.ca]adresinden ulastimasi miimkiindiir.

Kanada’da faaliyet gosteren ¢ok sayida meslek kurulusunun internet sitesinde sektor ile ilgili bilgiler
yer aldig1 gibi, iiye firmalar ve son gelismeler hakkindaki bilgilere de ulasmak miimkiindiir. Ornegin,
hazir giyim ihracatgist firmalarimizin Kanada Hazir Giyim Dernegi’nin internet sitesinden

(www.apparel.ca) yararlanmas1 miimkiindiir.

Ithalat¢1 firmalarin irtibat detaylarina ulagmak isteyen girisimcilerimizin yararlanabilecekleri firma
kataloglarma pvww.scottsinfo.com|ve www.ctidirectory.com|adreslerinden ulasmak miimkiindiir.

Kanada’da faaliyet gosteren Ticaret Odalari, Diinya Ticaret Merkezleri gibi bazi kuruluslarin
adreslerinin de Ticaret Miisavirligi’nden elde edilmesi miimkiindiir. Ayrica, bazi meslek kuruluslarinin
adresleri de ekte gonderilmektedir.


http://www.strategis.gc.ca/
http://www.tfoc.ca/
http://www.apparel.ca/
http://www.scotts.ca/
http://www.thomasfraser.com/

	T.C. OTTAVA BUYUKELÇILIGI
	Giris
	Kanada’nin Dikkate Alinmasi Gereken Is Merkezleri
	Diger Ülkeler ile Farklar
	Ticaret
	Irtibata Geçilebilecek Kuruluslar


